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Empreses familiars E| negoci de I'ebenisteria

LIna segonavida per
al mon de l'alumini

DIVERSIFICACIO - El grup badaloni Anudal fa els primers passos en el sector de
les plaques solars COMIANDES - En tres mesos ja ha fet la meitat de la feina que tenia
prevista per a aquest any BASE - La companyia continua treballant per a la construccio

Laia Bruguera
BARCELONA

o hi ha varetes magi-

quesiel grup badalo-

ni Anudal esta no-

tant, com totesles

empreses proveido-
res del sector, la crisi de la cons-

trucci6. L’empresa familiar fabri-

ca cada any més de 40 milions
d’escairesialtres petits accesso-
ris d’alumini que fins fa uns

mesos es destinaven en exclusiva !

al mercat de 'habitatge, normal-
ment integrats en portesifines-

tres. Pero la gerent d’Anudal, Ana
Nunez, i el seu equip van adonar-

se que aquesta dependéncia era
perillosa. Es per aixo que van de-

cidir entrar en el negoci de 'ener- |

gia solar.

Al mes de novembre es va crear |

la filial Anusol, que fabrica siste-
mes de fixaci6 de plaques solars.
El president d’Anudal i marit de

Nuiiez, Juan Ramén Hernampé-

les fonts renovables i va veure
que es podien millorar les ins-
tal-lacions canviant el ferro per
Palumini. Aixi s’ha fetiles co-
mandes demostren que 'aposta
era encertada.

L’encarrec de Damm

Anusol tenia previst produir
peces per sustentarde 10a 12
megawatts i amb les comandes
que tenen ja s’ha asseguratla
meitat de la feina. Entre els en-
carrecs destaca el de la cervesera

Damm, a qui han fet les estructu- |
res per fixar els panells solars que |

hainstal-lat ales dues plantes
que té al Prat de Llobregat.

Tot i que Nufiez admet que,

| amb aquest ritme, se superaran

| les previsions inicials, prefereix

| ser cauta i mantenir, de moment,
i elsnumeros. Aixi, calcula que

i aquest any Anusol facturara

| entre 4 i 6 milions d’euros. Aixo

i permetra que, tot i que baixin les
i vendes d’Anudal, la facturacio

i conjunta de 'empresa familiar

i passidels 15 milions del 2007 als
i 20 milions d’euros.

Eva Hernampérez s’esta pre-

! parant per rellevar la seva mare
d’aqui auns anys. Lajove n’ha he- |
retat’'empenta per batallar en un !
i mén d’homesitambé elnas em-

i presarial. Com explica, les expor-

i tacions d’Anudal representen poc |
: més del 10 per cent de les vendes,
| perod han preferit apostar perla

i diversificacié i no tant per aug-

| mentar les vendes exteriors, ja

i que les peces son facilment copia- |
i blesiles patents no tenen prou
. garanties.

! Maquinaria propia

| Perla sevamare, el que cal tenir

| sempre present és que lainnova-
. ci6 ha de ser constant. “Cada set-
! mana neixen unes vint referenci-

es”. El client demana cada cop
productes més personalitzats i

! per aixo els ajudamolt el seu de-
i partament de R+D, que nonomés

i Un treballader manipula les tires d’alumini que es convertiran en escaires i altres petits accessoris Bl MARTA PEREZ
rez, va interessar-se pel sector de |

ideanous productes sin6 també

! maquinaria. “Ens la fem nosaltres
| mateixos, cosa que ens permet
| ser autosuficients i tenir molta
i flexibilitat”, reflexiona Nufiez.

Més enlla d’'un negoci, Anudal

i ésper alafamilia propietaria una
! manera de tornar ala societat

i allo que elsha donat. I és que

| quasi el 40% de la plantilla sén

i discapacitats. L'empresa també

i col-labora amb projectes socials i
i intenta facilitar la conciliaci6 de

i lavidalaboral i familiar. Fapoc

! que han comencat a fer festa els

! divendres ala tarda. Més d’un en-
| ginyer els va preguntar si s’havi-

en tornat bojos. M



