25-26 DICIEMBRE 2007

ECONOMIA

LA VANGUARDIA 67

BOULANGER

CiU pide al Govern
que cierre el centro

=CiU reclama a la Generalitat
que cumpla con la sentencia del
Tribunal Superior de Justicia de
Catalunya y promueva el cierre
de la gran superficie de electrodo-
mésticos francesa Boulanger,
instalada en Sant Boi (Barcelona).
Un juez sentencid que no cuenta
con licencia, como informo La
Vanguardia. / Redaccion

H10 HOTELS

Dos nuevos hoteles
en la Riviera Maya

=H10 Hotels abrira esta semana
otros dos hoteles de cinco estre-
llas en la Riviera Maya, en Méxi-
co. Lo hara a través de la joint
venture (sociedad a riesgo com-
partido) que tiene con el opera-
dor turistico canadiense Transat
para operar sus cinco hoteles en
el Caribe y para avanzar en su

NOGE
Homenaje a

su cofundador

= Los trabajadores de carrocerias
de autocares Noge, en Arbucies
(Girona), han homenajeado a su
cofundador, Miquel Genabat, ya
jubilado. Procedentes de la em-
presa Ayats y aprovechando un
coyuntura favorable, Josep No-
guera y Miquel Genabat, se aso-
ciaron en 1964 para crear su pro-

proceso de expansion. / Efe

pia fabrica. / E. Casals

Miquel Genabat
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CAIXA SABADELL

La entidad abre 30
oficinas en el 2007

= Caixa Sabadell ha inaugurado
30 oficinas durante este afio, has-
ta alcanzar un total de 364 sucur-
sales en Catalunya, Madrid y la
Comunidad Valenciana, las tres
autonomias en las que esta pre-
sente. De las nueva oficinas, seis
estan en la comunidad de Madrid
y otras tres en la Comunidad Va-
lenciana. / Redaccion

La familia Folch retine a 400 proveedores para festejar el 90.° aniversario de la empresa

Titan, a por los 100

MAR GALTES
Barcelona

ener 90 afos no signifi-
ca que seamos viejos
ni poco modernos. Ce-
lebramos los 90 afios y
lo hacemos pensando en el cente-
nario”, dice Joaquin Folch-Rusi-
fiol Corachan, presidente ejecuti-
vo de Industrias Titan, la empre-
sa que fundo su abuelo en 1917.
Folch-Rusifiol se reconoce “muy
respetuoso con la historia, pero
obsesionado con el futuro”, y con
este mensaje quiso celebrar el
aniversario de Titan, en una re-
ciente fiesta que convirti en un
homenaje a los proveedores,
“con quien nadie suele celebrar
nada”, afiade Josep Farrés, el di-
rector general de la compaiiia.
Joaquin Folch-Rusifnol, muy
poco habitual en actos sociales, si
quiso presentar personalmente
ante 400 invitados, la mayoria
proveedores, el libro “Dando co-
lor a la vida” que recoge la histo-
ria de Titdn, y en cuya publica-

cién han colaborado hasta sesen-
ta empresas, entre ellas Basf, Ci-
ba, Clariant, Campi i Jové, In-
dukern, Ricardo Molina, Rohm
Haas, Ercros, La Caixa, Telefoni-
ca, Manpower o VSS.

El libro recuerda desde los ini-
cios de un pequefio laboratorio
quimico en la avenida Icaria, has-
ta su situacion actual de empresa
espafiola lider del sector, con
mas de 800 empleados en Espa-

La empresa de
pinturas factura

140 millones de
euros y construye
una planta en Tanger

fay Portugal, una facturacion de
140 millones en el 2006 y unos
recursos propios de 122 millones.
En el 2000 Titan cambid su sede
del Poblenou por unas amplias
instalaciones (construidas en te-

Joaquin
Folch-Rusi-
nol, presi-
dente de la

empresa,
con sede en
El Prat

rrenos de casi 120.000 m?) en la
zona industrial de El Prat.

El propio Folch reconoce que
Titan es “una rara avis” en el en-
torno actual de globalizacién, fu-
siones y adquisiciones, pero insis-
te en que “mi voluntad como em-
presario en seguir adelante con
este proyecto iniciado por mi
abuelo”. “Poder celebrar 90 afios
sin que te haya comprado nadie
demuestra que podemos seguir
creciendo a nuestro propio rit-
mo”, es la filosofia de la casa.

Igual que también es un signo
identificativo la discrecion abso-
luta de la propiedad. “Hablar de
nosotros no nos ayuda a vender
mas, la gente no va a pintar mas
por ello. La pintura no es un sec-
tor de glamour, como es la mo-
da”, dice Folch-Rusifiol, que asu-

mi6 la direcciéon de Titan en
1989, tras la prematura muerte
de su padre, Albert Folch Rusi-
fiol. “En este tiempo hemos he-
cho muchas cosas, sin hacer rui-
do. Se han sumado vagones a
nuestro tren'y nunca lo han frena-
do”, explica Folch, que ademas
es consejero del Banc Sabadell.

En el camino hacia el centena-
rio, Titdn ha puesto un pie fuera
de la peninsula con la préoxima
construccion de una fabrica de
pinturas en Tanger (Marruecos),
un proyecto valorado en 3 millo-
nes de euros. “Serd un primer pa-
S0 para ir a otros paises”. Para Ti-
tan, la investigacion es otro mo-
tor de crecimiento en el marco
de la normativa medioambiental:
“vamos un paso adelante respec-
to a la competencia”.®

Anudal entra
en el negocio de
la energia solar
ante el paron de
la construccion

BARCELONA Redaccion

La empresa de carpinteria de alu-
minio Anudal ha entrado en el ne-
gocio de la energia solar tras el pa-
ron de la construccion. Anudal
—propiedad de la familia Hernam-
pérez— fabricara sistemas de fija-
cién de paneles solares sobre cu-
bierta o en huertas solares.

Para el 2008, primer afio de fun-
cionamiento, la empresa espera
facturar cuatro millones de euros.
Actualmente el grupo con sede en
Badalona cuenta ya con una carte-
ra de pedidos por valor de dos mi-

La compaiiia factura
15 millones de euros
y la exportacion
aporta el 13%

de la cifra de negocio

llones de euros.

Segun el presidente de Anudal,
Ramoén Hernampérez, las estructu-
ras para el sector de la energia so-
lar “no requieren maquinas de cor-
tar ni de taladrar”. En un primer
momento, la empresa tendra co-
mo mercados prioritarios el de Ca-
talunyay el de Andalucia, si bien la
compaiiia abarca toda el mundo.

Anudal factur6 15 millones de
euros en el 2006. De esa cifra, el
13% correspondi6 a las exportacio-
nes a paises como Francia, Rusia,
Ttalia, Bélgica, México o Marrue-
cos. La compaiiia destina el 0,07%
de las ventas a proyectos de conser-
vacion del medio ambiente.e®
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